





bekerja di bagian SMT untuk mengawasi
mesin insertion dan untuk memastikan
penyaluran yang tetap dari ketersediaan
komponen yang diperlukan.

Akhirnya, Vice President Jeffrey Zhao
menunjuk ke lokasi konstruksi tepat di
seberang gedung yang ada saat ini. “Di
sinilah lokasi produksi kami yang baru.
Kami juga akan menggunakannya untuk
produksi antena dan LNB.”

B Vice President BOXSAM Jeffrey Zhao berdiri di depan dinding dengan sejumlah

produk perusahaan.

Bagaimana bisa BOXSAM
merencanakan jenis produk yang benar-
benar baru? “BOXSAM dianugerahi
salah satu dari izin yang terbatas dari
pemerintah China untuk memroduksi
dan penjualan domestik antena satelit
dan LNB. Pada kenyatannya bahwa
BOXSAM juga merusakan salah satu
pabrikan resmi untuk sistem DTH
&KLQD
kesempatan bisnis yang besar dan akan

B Gedung produksi BOXSAM dengan luas lantai 17.000 meter persegi.

Banyaknya antena parabola di depan memberikan

petunjuk yang jelas apa yang sedang
terjadi di dalam gedung.

74 TELE-salellite — Global Digital TV Magazine — 08-09/2010 — www.TELE-satellite.com

menawarkan antena dan LNB.” Manalaka
terdapat sejumlah besar pabrikan
antena dan LNB di China, sebagian
besar hanya mendapatkan izin ekspor
dan dilarang untuk menjual produknya
secara domestik di China - paling tidak
secara resmi.

Sepertinya BOXSAM memiliki teman
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pemerintahan. Jeffrey Zhao tersenyum
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B Komponen tuner untuk receiver mini DVB-T sedang dipersiapkan.

dan menjawab dengan informasi latar
belakang yang menarik: “Kami adalah
salah satu penyalur yang menekan
peralihan TV terestrial digital (DVB-
T) di negara-negara Afrika.” Sekarang
kami berbicara! “Kami telah mengirim
receiver DVB-T MPEG-4 dengan built-in
CONAX dan pasangan chipset untuk
Nigeria, Kenya, Burundi, Republik
Afrika Tengah, Rwanda dan Uganda,”
Jeffrey Zhao menjelaskan lebih rinci.
“Zambia, Mauritius dan Guinea akan
segera menyusul.” Ini memberikan
kejutan - kami tidak pernah berpikir
bahwa BOXSAM adalah salah satu
perusahaan yang mengeluarkan DTT di
Afrika!

Kami bahkan lebih ragu sekarang.
Apa saja model produk BOXSAM untuk
turnover? Jeffrey Zhao menampilkan
beberapa tabel di komputer laptopnya
dan mengatakan bahwa "“pada tahun
2009 sekitar 50% dari penjualan dicapai
dengan receiver DVB-S, 40% dengan
receiver DVB-T dan sisa 10% dengan
DVB-C. Situasi ini agak berbeda untuk
tahun 2010 dengan komposisi produksi
40% untuk DVB-S, 35% untuk DVB-T
dan 15% untuk DVB-C. Pasar HDTV
berbagi dengan receiver DVB-S2 akan
meningkat menjadi 10%.”

Wilayah mana yang menjadi pasar
utama bagi produk BOXSAM? "“30%

B Pemandangan di dalam gedung produksi
dengan jalur perakitan RoHS (bebas-timbal
sebagaimana persyaratan bagi produk yang akan
dikirim ke Eropa, misalnya).

masing-masing ke Eropa dan Timur
Tengah,” Jeffrey Zhao melanjutkan,
“sedangkan 15% masing-masing ke Asia
Tenggara dan Afrika, dengan sisa 10%
diekspor ke Amerika Selatan.” Meskipun
peranti BOXSAM bisa ditemukan secara
virtual di seluruh penjuru dunia,
nama BOXSAM tidak pernah muncul
di seluruh negara-negara tersebut.
Jeffrey Zhao menjelaskan alasannya.
“Kami bertindak sebagai pabrikan
OEM dan hanya menyalurkan kepada
rekanan dagang skala besar serta untuk
penyedia layanan.” Namun hal ini akan
berubah, Jeffrey Zhao menerangkan
beberapa strategi perusahaan di masa
mendatang. “Pada tahun 2010 kami
akan memasuki pasar dengan merk
sendiri di India, negara-negara CIS,
Timur Tengah dan Afrika.”

Untuk tahap ini BOXSAM telah
membuat kampanye dan membuka
kantor penjualan regional. Jeffrey Zhao
dengan bangga menceritakan bahwa

B Konstruksi untuk gedung produksi baru yang akan
mencakup total 40.000 meter persegi.
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B Kerusakan dipelajari di ruangan tersendiri.
Di sinilah karyawan BOXSAM menggunakan
Sinar-X untuk mendeteksi adanya kerusakan.

“pada tahun 2008 kami membuka kantor
di Spanyol, diikuti pada tahun 2009 di
Dubai dan pada akhir tahun 2010 di
Moskow dan Sao Paolo akan memiliki
kantor BOXSAM.”

Inilah kami bisa sebut strategi global
dan dengan hal ini akan menjadi kejutan
bahwa BOXSAM juga hadir di beberapa
pameran khusus. “Pada tahun 2010
kami akan memiliki stand pada SET di
Sao Paolo, IBC di Amsterdam dan IFA di
Berlin,” dia menjelaskan agenda tahun
ini. “Pada tahun 2011 kami akan muncul
di pameran CSTB di Moskow, CABSAT
di Dubai, Hong Kong dan Kanton, serta
ANGA di Cologne.”

Jadi produk inovatif apa yang akan
diluncurkan BOXSAM dalam waktu

HBertemu Artie Lee, Manager jalur produksi
SMT. Mereka, juga, bersertifikasi RoHS.

dekat ini? “Q3 akan hadir receiver
kombo DVB-S2/T, selain receiver
MPEG-4 DVB-T dan DVB-C dengan
built-in CONAX dan pasangan chipset,”
Jeffrey Zhao melanjutkan “provider TV
berbayar akan menyukai kenyataan
bahwa kami memiliki izin penuh dari
NDS.” Selain receiver DVB BOXSAM
juga memroduksi receiver ISDB-T
untuk Amerika Selatan dan bahkan
produk vyang tidak diharapkan dari
pabrikan receiver, seperti radio
Worldspace, contohnya. “Sayangnya,
ini hanyalah produk sampingan,” jawab
Jeffrey Zhao, “dan permintaanya
sangat rendah.” Yang lain dan juga
mengejutkan adalah produk receiver
DAB dan FM. “Di Inggris kami ditekan
keras untuk memenuhi permintaan,”
dia menjelaskan, ‘“sedangkan di
negara lain jarang diminta.” Radio
Digital DAB mencakup hampir seluruh
Inggris Raya, namun negara lain baru
mencoba DAB sebagai terobosan.
Ketika itu terjadi, BOXSAM akan secara
sempurna memposisikan diri untuk
menyediakan perangkat keras yang
diperlukan. Masih ada satu perangkat
BOXSAM yang menarik perhatian kami:
receiver scart kecil untuk DVB-T. “Satu
model untuk konektor scart yang bisa
dipindah," Jeffrey Zhao menjelaskan
“kami menjual sebanyak satu truk
penuh produk ini ke negara-negara
Eropa selatan seperti Portugal, Spanyol
dan Italia.”

Akhirnya, kami meninggalkan BOXSAM

dengan penuh kejutan: ini adalah
perusahaan dengan banyak bidang
terbaik dan tidak menyembunyikan

ambisi untuk menjadi pemain global.
Receiver BOXSAM telah siap menjelajahi
dunial
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Produksi Catudaya untuk
Receiver Satelit

1. Tampak papan sirkuit untuk catudaya,
sebelum dilubangi dengan mesin ini.

2. Komponen yang lebih besar dipasang secara
manual ke papan sirkuit catudaya.

3. Dari perakitan ke pengujian: karyawan ini
memeriksa kinerja papan sirkuit catudaya yang
telah selesai.



Perakitan
Receiver

1. Perakitan panel depan receiver.

2. Papan sirkuit dipasang ke dalam casing
receiver.

3. Setelah perakitan selesai, receiver diuji

di jalur ini. Setiap receiver harus melewati

15 pemeriksaan berbeda, mulai dari jalur ini
dengan uji fungsi catudaya. Selain memastikan
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video dan audio sesuai dengan spesifikasi,
setiap receiver juga harus diuji dengan
goncangan manual. Seorang karyawan khusus
bertanggung jawab pada setiap stasiun
pengujian.

4. Semua receiver yang telah lulus uji, disimpan
di sini sebelum dipindahkan ke gudang di lantai
dasar.
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5. Rak-rak berisi komponen untuk disalurkan ke
mesin insertion.

6. BOXSAM bertindak sebagai pabrikan OEM
untuk banyak merk dagang dan penyedia
layanan. Di sini terlihat Yimin Hong, Vice
President Pabrikasi, di ruangan yang berisi
produk sampel yang dibuat untuk merk
berbeda.
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